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Etika u markeitngu na odabranim primjerima., 2017., diplomski rad, preddiplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Tomić, Helena
Pozicioniranje marki vina na tržištu Republike Hrvatske., 2017., diplomski rad, preddiplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Španja, Ines
Razvoj marke na primjeru Vegete., 2017., diplomski rad, preddiplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Funduk, Valentina
Marketinško planiranje na primjeru poduzeća iz građevinskog sktora., 2017., diplomski rad, diplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Piličić, Milica
Ponašanje potrošača pri kupnji građevinskog materijala., 2017., diplomski rad, preddiplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Milobara, Kristinka
Upravljanje odnosom s mlađim potrošačima u telekom industriji., 2016., diplomski rad, preddiplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Grbavac, Ante
Razvoj automobilske marke Audi., 2016., diplomski rad, preddiplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Horvat, Marko
Promocija sportskih događaja na primjeru Europskog nogometnog prvenstva., 2016., diplomski rad, preddiplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Masnec, Tara
Marketing neprofitnih organizacija na primjeru HSA., 2016., diplomski rad, preddiplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Tomazetić, Ivana
Marketing adrenalinskih sportova., 2016., diplomski rad, preddiplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Jazvić, Josipa
Marketinški plan na primjeru relansiranja Zvečevo Mikado Bitter čokolade., 2016., diplomski rad, preddiplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Štimac, Tihana
Proces lobiranja pri europskim institucijama., 2016., diplomski rad, preddiplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Višek, Ivana
Marketinško planiranje na primjeru turističke agencije., 2016., diplomski rad, preddiplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Pavlinović, Marijana
Marketing turističke destinacije na primjeru Makarske rivijere., 2016., diplomski rad, preddiplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Ćurlin, Jozo
Marketinška strategija luksuznih muških modnih maraka., 2016., diplomski rad, preddiplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Rončević, Ante
Optimizacija upravljanja neprehrambenim kategorijama u maloprodaji., 2016., diplomski rad, diplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Radošević, Stela
Društveno odgovorna komponenta holističkog marketinga., 2016., diplomski rad, preddiplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Čačko, Petra
Kanali distribucije za usluge u turizmu., 2016., diplomski rad, preddiplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Sijarto, Marija
Ponašanje potrošača pri odabiru životnog osiguranja., 2016., diplomski rad, Ekonomski fakultet, Zagreb

Dorotić, Lara
Promoviranje događaja putem društvenih mreža., 2016., diplomski rad, preddiplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Rukavina, Ivan
Utjecaj unapređenja prodaje na kupnju kozmetičkih proizvoda za njegu kose., 2016., diplomski rad, diplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Mandić, Goran
Motivi generacije Y za uključivanje u ekološki odgovorno ponašanje., 2016., diplomski rad, diplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Mićić, Ana
Primjena benchmarkinga u industriji sportske opreme., 2016., diplomski rad, preddiplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Grubač, Danijela
Promocija u automobilskoj industriji na primjeru marke Mercedes-Benz., 2016., diplomski rad, preddiplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Gregurić, Anita
Unapređenje prodaje na primjeru hrane za kućne ljubimce., 2016., diplomski rad, preddiplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Petranović, Irena
Cosplay kao instrument promotivnih aktivnosti., 2016., diplomski rad, preddiplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Kantura, Anita
Marketinški pristup potrošačima temeljen na životnoj dobi., 2016., diplomski rad, preddiplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Strunje, Ana
Upravljanje imidžem poduzeća na primjeru VW., 2016., diplomski rad, preddiplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Marić, Iva
Zeleni marketing kao čimbenik stjecanja konkurentske prednosti., 2016., diplomski rad, preddiplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Marić, Marina
Promocija i kanali prodaje zdravstvenog turizma u Republici Hrvatskoj., 2016., diplomski rad, preddiplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Šurdonja, Iva
Promocijske aktivnosti marke Jägermeister na tržištu Republike Hrvatske., 2016., diplomski rad, preddiplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Lisinski, Lea
Marketinški aspekti financiranja putem ''Crowdfundinga''., 2016., diplomski rad, diplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Ribičić, Ana
Distribucija pića u HORECA kanalu u Republici Hrvatskoj., 2016., diplomski rad, preddiplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Paladinić, Alen
Korištenje javnih osoba u oglašavanju., 2016., diplomski rad, preddiplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Filipčić, Matej
Promocija fitness stručnjaka na društvenim mrežama., 2016., diplomski rad, preddiplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Mećar, Fran
Marketinške strategije proizvođača duhanskih proizvoda., 2016., diplomski rad, preddiplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Tomljanović, Ivana
Društveno odgovorno poslovanje tvrtke Timberland., 2016., diplomski rad, Ekonomski fakultet, Zagreb

Svibovec, Matea
Utjecaj elemenata fizičkog okruženja u maloprodaji na percipiranu kvalitetu usluge., 2016., diplomski rad, preddiplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Pašalić, Kristijan
Izgradnja marke putem društvenih mreža., 2016., diplomski rad, preddiplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Badžek, Mirela
Strategija internetskog marketinga na primjeru IKEA., 2016., diplomski rad, preddiplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Ćuk, Kristina
Marketing banaka na društvenim mrežama., 2016., diplomski rad, preddiplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Dvorneković, Barbara
Marketinška situacija na primjeru OTC proizvoda., 2016., diplomski rad, Ekonomski fakultet, Zagreb

Dilberović, Anamarija
Upravljanje odnosima s klijentima u modnoj industriji., 2016., diplomski rad, diplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Ikica, Antonija
Marketing turističke destinacije na primjeru grada Amsterdama., 2015., diplomski rad, preddiplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Jelenić, Katarina
Internet marketing na primjeru Večernjeg lista., 2015., diplomski rad, preddiplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Filipčić, Ivan
Marketinška strategija fitness centra Saz spa i fitness., 2015., diplomski rad, diplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Palatinuš, Elena
Čimbenici uspješnosti prodaje usluga osiguranja., 2015., diplomski rad, diplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Rajković, Ružica
Globalni trendovi razvoja privatnih maraka., 2015., diplomski rad, Ekonomski fakultet, Zagreb

Peter, Tina
Istraživanje stavova ciljnog segmenta prema modelu financiranja obrnutom hipotekom., 2015., diplomski rad, diplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Šimunac, Jelena
Istraživanje zadovoljstva i lojalnosti korisnika usluge mobilnog bankarstva u Hrvatskoj., 2015., diplomski rad, diplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Garac, Ivana
Mobilni marketing na odabranim primjerima iz prakse., 2015., diplomski rad, Ekonomski fakultet, Zagreb

Jukić, Valentina
Proces razvoja novog proizvoda na primjeru Iphonea., 2015., diplomski rad, preddiplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Lokin, Nina
Marketing turističke destinacije na primjeru Šibenika., 2015., diplomski rad, preddiplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Šiško, Antonia
Utjecaj neuromarketinga na ponašanje potrošača., 2015., diplomski rad, preddiplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Naglić, Lovro
Marketinške aktivnosti NBA lige., 2015., diplomski rad, preddiplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Vukić, Andrea
Marketing medicinskog turizma u Republici Hrvatskoj., 2015., diplomski rad, preddiplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Benko, Ivana
Upravljanje privatnim markama: komparativna analiza K-plus i Balea., 2015., diplomski rad, preddiplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Filipi, Ivana
Marketing sportsko-rekreacijskih centara u Republici Hrvatskoj., 2015., diplomski rad, preddiplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Brzović, Franjo
Društveno odgovorni marketing na primjeru McDonald'sa., 2015., diplomski rad, preddiplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Mudrovčić, Matej
Marketing u stvarnom vremenu., 2015., diplomski rad, preddiplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Škarec, Matea
Društveno odgovoran marketing u Hrvatskoj., 2015., diplomski rad, preddiplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Čengić, Ena
Marketing putem Instagrama na primjeru modnih marki., 2015., diplomski rad, preddiplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Ćaja, Mario
Sportski marketing na primjeru Floyd Mayweathera., 2015., diplomski rad, preddiplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Dević, Anita
Upravljanje događajima na primjeru festivala Rujanfest., 2015., diplomski rad, preddiplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Deverić, Anita
Marketing u modi na primjeru Givency., 2015., diplomski rad, preddiplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Sekulić, Nikolina
Marketing diskografskih kuća., 2015., diplomski rad, preddiplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Švađumović, Tina
Marketing turističke destinacije-Istanbul., 2015., diplomski rad, preddiplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Žaja, Ivana
Uvođenje novog proizvoda na tržište na primjeru kantarionovog ulja., 2015., diplomski rad, preddiplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Protić, Sandy
Marketing sporta na primjeru organizacije Svjetskog dvoranskog prvenstva u atletici., 2015., diplomski rad, preddiplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Vlašić, Jelena
Uvođenje proizvoda na novo tržište na primjeru marke Jana., 2015., diplomski rad, preddiplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Spahić, Aida
Promotivne aktivnosti u marketingu mode., 2015., diplomski rad, preddiplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Maruna, Matea
Marketing u turizmu na primjeru Pariza., 2015., diplomski rad, preddiplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Petrović, Tena
Marketinško upravljanje manifestacijama., 2015., diplomski rad, preddiplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Jurčić, Kristina
Utjecaj glazbe na ponašanje potrošača u maloprodaji., 2015., diplomski rad, preddiplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Glavota, David
Uloga zelenog marketinga u marketinškim aktivnostima., 2015., diplomski rad, preddiplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Alerić, Matea
Marketing u modi na primjeru marke Pull and Bear., 2015., diplomski rad, preddiplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Meštrović, Antonija
Važnost marketinga za hotelsko poslovanje., 2015., diplomski rad, preddiplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Mačković, Martina
Sportski marketing na primjeru F1 momčadi Ferrari., 2015., diplomski rad, preddiplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Turčin, Dominik
Uloga marketinga u poboljšanju razine usluge suvremenih restorana., 2015., diplomski rad, preddiplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Tomašić, Filip
Sadržajni marketing., 2015., diplomski rad, preddiplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Ćosić, Suzana
Marketing miks na primjeru poduzeća DM., 2015., diplomski rad, preddiplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Ćorić, Jela
Razvoj i upravljanje sadržajem u funkciji izgradnje lojalnosti kupaca., 2015., diplomski rad, preddiplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Rogina, Darija
Promocija grada Salzburga u funkciji turističke destinacije., 2015., diplomski rad, preddiplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Berger, Ivana
Marketing maloprodaje trgovačkog lanca Lidl., 2015., diplomski rad, Ekonomski fakultet, Zagreb

Pervan, Stipo
Utjecaj neuromarketinga na ponašanje potrošača., 2015., diplomski rad, Ekonomski fakultet, Zagreb

Dabović, Ivana
Marketinška strategija razvoja turističke destinacije Tivta., 2015., diplomski rad, preddiplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Kalaica, Dominik
Uloga grafičkog dizajna u unaprijeđenju prodaje., 2015., diplomski rad, preddiplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Međurečan, Lucija
Promotivne aktivnosti poduzeća Coca-Cola., 2015., diplomski rad, preddiplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Kurilić, Anja
Strategije distribucije sportskih proizvoda., 2015., diplomski rad, diplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Grbašić, Tena
Strategija zadržavanja korisnika na tržištu mobilnih telekomunikacijskih usluga u Hrvatskoj., 2015., diplomski rad, diplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Vranešević, Pavao
Consumer's satisfaction with retail chains in Croatia., 2015., diplomski rad, preddiplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Cuglin, Ana-Marija
Blog marketing., 2014., diplomski rad, diplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Malužan, Jasmina
Marketinška strategija na primjeru poduzeća "Mumplin d.o.o."., 2014., diplomski rad, diplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Jedvaj, Viktorija
Istraživanje utjecaja zelenog marketinga na potrošača., 2014., diplomski rad, diplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Vukmirović, Nataša
Modne preferencije generacije y., 2014., diplomski rad, diplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Čegec, Nika
Modni marekting - Boho stil., 2014., diplomski rad, diplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Jakopanec, Tamara
Utjecaj kulturoloških razlika na koncepciju oglašivačkih poruka., 2014., diplomski rad, diplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Jakopanec, Kristina
Upravljanje markom na primjeru MAC kozmetike., 2014., diplomski rad, diplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Veselčić, Tatjana
Marketing u modi marke Gucci., 2014., diplomski rad, diplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Komljenović, Tanja
Marketing kave na društvenim mrežama., 2014., diplomski rad, diplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Canjuga, Helena
Uloga direktnog marketinga u prodajnom procesu na primjeru poduzeća Studio moderna., 2014., diplomski rad, Ekonomski fakultet, Zagreb

Sršen, Josipa
Gerila marketing u grafičkoj industriji., 2014., diplomski rad, preddiplomski, Grafički fakultet, Zagreb

Petrović Vlahov, Robert
Ponašanje potrošača i principi utjecaja na njihove odluke., 2014., diplomski rad, diplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Fabečić, Marina
CRM - Upravljanje odnosima s potrošačima i implementacija sustava u radne procese telekom poduzeća., 2014., diplomski rad, diplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Vidović, Kristina
Marketing u modi marke Marc Jacobs., 2014., diplomski rad, preddiplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Čirjak, Martina
Marketinško planiranje - Carnival Cruise Lines., 2014., diplomski rad, preddiplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Čuže, Anita
Promocija događanja putem društvenih mreža., 2014., diplomski rad, preddiplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Miličević, Martina
Pozicioniranje i promotivni miks na primjeru Lisnica.hr., 2014., diplomski rad, Ekonomski fakultet, Zagreb

Cvitanović, Vlado
Marketing u sportu na primjeru nogometnog kluba "Real Madrid"., 2014., diplomski rad, diplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Franić, Tea
Značajke kruzing putovanja i njihov utjecaj na turističke destinacije., 2014., diplomski rad, diplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Drašković, Ana
Primjena specifičnih marketinških aktivnosti u poslovanju malog poduzeća., 2014., diplomski rad, diplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Žarković, Ana
Povezanost mode i pop glazbe., 2014., diplomski rad, diplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Šilodob, Filip
Marketing u modi na primjeru marke Ralf Lauren., 2014., diplomski rad, diplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Baketarić, Katarina
Psihografska segmentacija tržišta., 2014., diplomski rad, diplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Pelt, Jana
Organizacija događaja na primjeru "Cro summer job"., 2014., diplomski rad, diplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Mraović, Marko
Marketing neprofitnih organizacija na primjeru Hrvatske studentske asocijacije., 2014., diplomski rad, preddiplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Žarak Ana-Marija
Utjecaj prodajnog okruženja na impulzivnu kupnju potrošača., 2014., diplomski rad, diplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Štimac, Dora
Marketing Planning for a start-up., 2014., diplomski rad, preddiplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Bucić, Marko
Sponzorstvo evenata., 2014., diplomski rad, diplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Gazivoda, Matea
Marketing društvenih događanja na primjeru IN Music festivala., 2014., diplomski rad, diplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Rukavina, Ivan
Unapređenje prodaje na primjeru Henkela., 2014., diplomski rad, diplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Bračun, Anita
Društveno odgovorni marketing na primjeru Coca - Cole., 2014., diplomski rad, diplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Rajaković, Hrvoje
Marketing plan tvrtke Lacoste., 2013., diplomski rad, preddiplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Kontrec, Martina
Organizacija turističkog događaja "Zagorska rivijera"., 2013., diplomski rad, Ekonomski fakultet, Zagreb

Žnidarić, Sven
Marketinški plan poduzeća "Bio Era" d.o.o. za plasman paste za zube od nima na tržište RH., 2013., diplomski rad, Ekonomski fakultet, Zagreb

Kovačić, Tomislav
Ponašanje potrošača u kladionicama., 2013., diplomski rad, preddiplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Dragičević, Dean
Mobilni marketing na primjeru projekta “Lociraj popust”., 2013., diplomski rad, preddiplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Stanković, Boris
Glazbene grupe kao tržišne marke., 2013., diplomski rad, preddiplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Stanić, Andrea
Marketinška strategija uvođenja usluga u "Oblaku"., 2013., diplomski rad, Ekonomski fakultet Zagreb, Zagreb

Majstorović, Jasmin
Portali grupne kupovine kao alternativni marketinški kanal., 2013., diplomski rad, diplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Gospodinović, Marta
Ponašanje segmenta mladih potrošača pri online kupnji u Republici Hrvatskoj., 2013., diplomski rad, diplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Bujak, Natalija
Primjena „zelenog marketinga“ u hrvatskoj poslovnoj praksi., 2013., diplomski rad, diplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Colarić, Zrinka
Koncept izgradnje marke gradova i urbani marketing., 2013., diplomski rad, diplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Brodarić Ana-Marija
Izazovi marketinške komunikacije u duhanskoj industriji., 2013., diplomski rad, diplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Ivičić, Kristina
Kanali distribucije na tržištu električne energije., 2013., diplomski rad, preddiplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Kovačić, Robert
Organizacija marketinških aktivnosti u hotelijerstvu na primjeru Hotela Dubrovnik., 2013., diplomski rad, preddiplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Frković, Marijana
Promocijske aktivnosti u funkciji poboljšanja imidža i identiteta hrvatskih proizvoda., 2013., diplomski rad, preddiplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Katić, Robertina
Marketing u kulturi., 2013., diplomski rad, preddiplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Mihaljević, Dragana
Marketinške strategije za impulsnu kupovinu., 2013., diplomski rad, preddiplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Bahtjuk, Slavko
Upravljanje markama u bankarskom sektoru na primjeru RBA., 2013., diplomski rad, preddiplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Štefanac, Ivana
Subliminalno oglašavanje., 2013., diplomski rad, preddiplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Vrhovnik, Filip
Društvena odgovornost poduzeća iz perspektive zaposlenika., 2013., diplomski rad, preddiplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Slukan, Ana-Marija
Marke proizvoda za mlade., 2013., diplomski rad, preddiplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Juras, Maja
Facebook kao kanal distribucije., 2013., diplomski rad, preddiplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Bedek, Valentina
Analiza percepcija potrošača parfema., 2013., diplomski rad, diplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Ratković, Josipa
Unapređenje prodaje kao element promotivnog miksa na primjeru "KONZUM" d.d.., 2013., diplomski rad, diplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Hokman, Mirela
Utjecaj imidža na uspješnost osobne prodaje., 2013., diplomski rad, diplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Poldrugač, Suzana
Kanali distribucije Biovege., 2012., diplomski rad, preddiplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Milinović, Matea
Marketing tiskovina., 2012., diplomski rad, preddiplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Pavlica, Martina
Sportski marketing., 2012., diplomski rad, diplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Popović, Branka
Internet marketing., 2012., diplomski rad, diplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Lukić, Dušanka
Metode unapređenja prodaje u maloprodaji., 2012., diplomski rad, Ekonomski fakultet Zagreb, Zagreb

Knežević, Dorotea Albertina
Zeleni marketing., 2012., diplomski rad, preddiplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Ivanović, Marko
Utjecaj troškova na profitabilnost interneta kao kanala distribucije., 2012., diplomski rad, preddiplomski, Ekonomski fakultet Zagreb, Zagreb

Resanović, Mia
Pozicioniranje marke Cokta na tržištu bezalkoholnih pića., 2012., diplomski rad, preddiplomski, Ekonomski fakultet Zagreb, Zagreb

Kapitan, Martina
Istraživanje ponašanja potrošača piva na primjeru Zagrebačke pivovare., 2012., diplomski rad, Ekonomski fakultet, Zagreb

Tutek, Ervin
Marketing putem društvenih medija., 2012., diplomski rad, Ekonomski fakultet, Zagreb

Mikac, Mirela
Marketing društvenih mreža., 2012., diplomski rad, Ekonomski fakultet, Zagreb

Vučičić, Marko
Utjecaj ekonomske krize na prodaju u automobilskoj industriji., 2011., diplomski rad, diplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Belošević, Gabrijela
Kanali distribucije jabuka i proizvoda od jabuka., 2011., diplomski rad, preddiplomski, Ekonomski fakultet Zagreb, Zagreb

Bandić, Andrijana
Prodaja i distribucija osiguravajućih društava., 2011., diplomski rad, preddiplomski, Ekonomski fakultet Zagreb, Zagreb

Tikvić, Mia
Izgradnja marke poslodavca., 2011., diplomski rad, diplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Švađumović, Mateja
Postizanje ravnoteže privatnog i poslovnog života u prodajnim zanimanjima., 2011., diplomski rad, diplomski, Ekonmski fakultet, Zagreb

Šimović, Josip
Individualno nagrađivanje prodajnog osoblja., 2011., diplomski rad, diplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Kuntić, Maja
Zeleni marketing i njegov utjecaj na zelenog potrošača., 2011., diplomski rad, diplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Jotić, Katarina
Specifičnosti marketinških aktivnosti u sportskim događanjima., 2011., diplomski rad, diplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Franjković, Vedrana
Profesionalni razvoj u prodaji i marketingu., 2011., diplomski rad, diplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Drašković, Sonja
Društvene mreže i marketinške aktivnosti hrvatskih poduzeća., 2011., diplomski rad, diplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Tramišak, Petra
Zadovoljstvo korisnika postprodajnim uslugama u autoindustriji., 2011., diplomski rad, diplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Vargović, Jasmina
Utjecaj zadovoljstva kupaca na marketing usmenom predajom., 2011., diplomski rad, diplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Benjak, Filip
Telemarketing kao alat usluživanja kupaca u telekomunikacijskom sektoru., 2011., diplomski rad, diplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Rezović, Ružica
Suvremene mogućnosti unapređenja online prodaje., 2011., diplomski rad, diplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Poljak, Tihana
Problemi fluktuacije prodajnog osoblja i načini njihovog rješavanja., 2011., diplomski rad, diplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Šprem, Ivana
Pakiranje kao instrument komunikacije na prodajnom mjestu., 2011., diplomski rad, diplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Jakešević, Pavo
Utjecaj apela u oglašavanju na stavove potrošača., 2011., diplomski rad, diplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Bogdan, Ana
Specifičnosti marketinga turističe destinacije s naglaskom na prodaju., 2011., diplomski rad, diplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Striček Anđelko
Strategija razvoja turizma općine Visoko., 2011., diplomski rad, diplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Šafar, Marta
Marketinška promocija ambalaže., 2011., diplomski rad, diplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Ljulj, Paula
Marketing održivosti: Prema novoj marketinškoj paradigmi., 2011., diplomski rad, diplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Bakula Vjekoslav
Upravljanje odnosima s klijentima na primjeru VIPNET-a., 2011., diplomski rad, diplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Maretić, Marijana
Primjena upravljanja odnosima s klijentima., 2011., diplomski rad, Ekonomski fakultet, Zagreb

Mujić, Damir
Partnerski (Affiliate) marketing na internetu., 2011., diplomski rad, Ekonomski fakultet, Zagreb

Kokotić, Tomislav
Marketing društvenih mreža., 2011., diplomski rad, Ekonomski fakultet, Zagreb

Ožura, Bojana
Osobna prodaja životnog osiguranja na primjeru Croatia osiguranja d.d.., 2011., diplomski rad, Ekonomski fakultet, Zagreb

Valjak, Kristina
Strategija marketinga u maloprodaji., 2011., diplomski rad, Ekonomski fakultet, Zagreb

Kovačević, Jelena
Unapređenje prodaje kozmetičkih proizvoda marke CHANEL., 2011., diplomski rad, Ekonomski fakultet, Zagreb

Španja, Ines
Upravljanje markom na primjeru Coca-Cole., 2011., diplomski rad, Ekonomski fakultet, Zagreb

Kopčalić, Adela
Marketing na društvenim mrežama., 2011., diplomski rad, Ekonomski fakultet Zagreb, Zagreb

Bubaš, Ana
Upravljanje markom na primjeru poduzeća Kraš d.d.., 2011., diplomski rad, preddiplomski, Ekonomski fakultet Zagreb, Zagreb

Sudar, Ivana
Upravljanje kategorijama proizvoda široke potrošnje., 2011., diplomski rad, preddiplomski, Ekonomski fakultet Zagreb, Zagreb

Brodarić, Ana-Marija
Subliminalne poruke., 2011., diplomski rad, preddiplomski, Ekonomski fakultet Zagreb, Zagreb

Smoljo, Tea
Marketing društvenih mreža., 2011., diplomski rad, preddiplomski, Ekonomski fakultet Zagreb, Zagreb

Bokšić, Iva
Marketing u kazalištu., 2011., diplomski rad, preddiplomski, Ekonomski fakultet Zagreb, Zagreb

Batinić, Mia
Promocija turističke destinacije na primjeru Hrvatske., 2011., diplomski rad, preddiplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Žilić, Kristina
Tajanstvena kupnja kao alat za poboljšanje kvalitetne usluge., 2011., diplomski rad, diplomski, Ekonomski fakultet4, Zagreb

Dobrinić Dunja
Mobilni marketing., 2011., diplomski rad, diplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Dobrinić, Marina
Marketing baze podataka., 2011., diplomski rad, diplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Bedek, Andrea
Primjena marketinga održivosti u maloprodajnim trgovačkim lancima., 2011., diplomski rad, diplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Udovičić, Renata
Utjecaj marketinga na tržišnu uspješnost filma., 2011., diplomski rad, diplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Vranjić, Ivana
Motiviranje prodajnog osoblja u poduzeću HŽ Cargo d.o.o., 2011., diplomski rad, diplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Kutle, Tvrtko
Marketing banaka u recesiji., 2010., diplomski rad, diplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Škunca, Tea
Utjecaj upravljanja odnosima s klijentima na lojalnost i tržišnu prednost u sektoru marketinga i prodaje automobila., 2010., diplomski rad, diplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Posavčević, Dražen
Revitalizacija marke na primjeru Cedevite., 2010., diplomski rad, diplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Matić, Iva
Kanali prodaje u djelatnosti osiguranja u Republici Hrvatskoj., 2010., diplomski rad, diplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Prajdić, Vedran
Sponzoriranje u sportu kao sredstvo izgradnje imidža i marke., 2010., diplomski rad, diplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Prodan, Igor
Interaktivna komunikacija i prodaja na tržištu nekretnina., 2010., diplomski rad, diplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Marić, Nina
Kreativnost kao element poslovnog pregovaranja., 2010., diplomski rad, diplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Šimić, Ana-Marija
Marketing u tekstilnoj i odjevnoj industriji Hrvatske., 2010., diplomski rad, diplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Soldo, Kristina
Trgovinstvo (merchndising) komercijalnih televizijskih kuća., 2010., diplomski rad, diplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Nešticki, Marina
Upravljanja odnosima s klijentima u funkciji upravljanja prodajom., 2010., diplomski rad, diplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Špoljarić, Josipa
Istraživanje za potrebe prodaje pčelinjih proizvoda., 2010., diplomski rad, diplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Vulelija, Ana
Upravljanje odnosima s klijentima u dermokozmetičkoj industriji., 2010., diplomski rad, diplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Tomac, Tina
Upravljanje privatnim markama u sektoru proizvoda široke potrošnje., 2010., diplomski rad, diplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Bosnar, Ivana
Unapređenje prodaje na primjeru Zvijezde d.d.., 2010., diplomski rad, Ekonomski fakultet Zagreb, Zagreb

Šišić, Ana
Unapređenje prodaje na primjeru Velpro., 2010., diplomski rad, Ekonomski fakultet Zagreb, Zagreb

Medvešek, Davorka
Upravljanje markom Lino dječja hrana., 2010., diplomski rad, Ekonomski fakultet Zagreb, Zagreb

Matić, Sanja
Strategije upravljanja životnim ciklusom proizvoda., 2010., diplomski rad, Ekonomski fakultet Zagreb, Zagreb

Butigan, Krešimir
Upravljanje markom u srednje velikom poduzeću., 2010., diplomski rad, Ekonomski fakultet Zagreb, Zagreb

Ćorić, Jela
Razvoj marki hrvatskih gradova., 2010., diplomski rad, Ekonomski fakultet Zagreb, Zagreb

Hrastinski, Sebastian
Razvoj novih usluga i primjena marketinga u poštanskim uslugama., 2010., diplomski rad, Ekonomski fakultet Zagreb, Zagreb

Medvešek, Davorka
Upravljanje markom Lino dječja hrana., 2010., diplomski rad, Ekonomski fakultet, Zagreb

Matić, Sanja
Strategije upravljanja životnim ciklusom proizvoda., 2010., diplomski rad, Ekonomski fakultet, Zagreb

Ćorić, Jela
Razvoj marki hrvatskih gradova., 2010., diplomski rad, Ekonomski fakultet, Zagreb

Hrastinski, Sebastian
Razvoj novih usluga i primjena marketinga u poštanskim uslugama., 2010., diplomski rad, Ekonomski fakultet, Zagreb

Lukač, Ivana
Uvođenje nove kategorije proizvoda na primjeru "Somersby cider"., 2010., diplomski rad, Ekonomski fakultet, Zagreb

Turković, Tihomir
Promotivne aktivnosti hotela "Picok"., 2010., diplomski rad, Ekonomski fakultet, Zagreb

Ćutuk, Biljana
Unapređenje prodaje i njegova primjena u poduzeću Ledo d.o.o. Čitluk., 2010., diplomski rad, Ekonomski fakultet, Zagreb

Čaušević, Dženana
Marketing bankarskih usluga na primjeru Lepeze., 2010., diplomski rad, Ekonomski fakultet4, Zagreb

Jukić, Ivana
Proces donošenja odluke o kupnji., 2010., diplomski rad, Ekonomski fakultet, Zagreb

Lojen, Helena
Marketinško planiranje na primjeru zumba fitnesa., 2010., diplomski rad, Ekonomski fakultet, Zagreb

Sedić, Matea
Upravljanje markom Vegeta., 2010., diplomski rad, Ekonomski fakultet, Zagreb

Klić, Marko
OBILJEŽJA USPJEŠNIH PRODAJNIH AGENATA NA TRŽIŠTU NEKRETNINA., 2010., diplomski rad, diplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Marić, Iva
Zeleni marketing kao koncept suvremenog poslovanja., 2009., diplomski rad, Ekonomski fakultet, Zagreb

Marić, Marina
Promocija i kanali prodaje ruralnog turizma Istre., 2009., diplomski rad, Ekonomski fakultet, Zagreb

Radojević, Dina
Marketing i unapređenje prodaje u turizmu na primjeru turističke agencije "Adriatica.net"., 2009., diplomski rad, Ekonomski fakultet, Zagreb

Palić, Marcela
Specifičnosti prodaje u odnosu na segment kupaca na primjeru"Oglasnik grupacije"., 2009., diplomski rad, diplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Capan, Marija
Utjecaj promocije i lokacije maloprodajnog mjesta na prodaju., 2009., diplomski rad, diplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Palić, Lucia
Istraživanje tržišta s ciljem unapređenja prodaje u bankarstvu., 2009., diplomski rad, Ekonomski fakultet, Zagreb

Rogić, Ana Marija
Unapređenje prodaje na primjeru Citroen Hrvatska., 2009., diplomski rad, Ekonomski fakultet, Zagreb

Folnović, Marcel
HORECA marketinški kanal na primjeru ROTO-PROMETA d.o.o.., 2009., diplomski rad, Ekonomski fakultet, Zagreb

Vehabović, Nina
Upravljanje događanjima na primjeru poduzeća DIVENT- kreativni događaji d.o.o.., 2009., diplomski rad, diplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Pocrnić, Ivan
Životni ciklus proizvoda na primjeru Vegete., 2009., diplomski rad, diplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Cicvarić, Ivan
Marketinška strategija vodećih trgovaca na malo u Republici Hrvatskoj., 2009., diplomski rad, diplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Potrka, Mirna
Integrirana marketinška komunikacija u HORECA distribucijskom kanalu na primjeru marke Heineken., 2009., diplomski rad, diplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Pezić, Ivana
Konzultativna prodaja u području upravljanja ljudskim potencijalima., 2009., diplomski rad, diplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Pijanović, Nikolina
Utjecaj preferencija potrošača na odabir marke tenisica., 2009., diplomski rad, diplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Kovač, Patrick
Razvoj marke Koprivničko-Križevačke županije., 2009., diplomski rad, Ekonomski fakultet Zagreb, Zagreb

Marijan, Goran
Razvoj novog proizvoda na primjeru „Smart drink“., 2009., diplomski rad, Ekonomski fakultet Zagreb, Zagreb

Sedak Keglević, Ana
Zajedničko planiranje marketinških aktivnosti između dobavljača i ključnog kupca na tržištu bezalkoholnih pića., 2009., diplomski rad, diplomski, Ekonomski fakultet, Zagreb

Viskić, Dijana
Marketing u sportu na primjeru RK Metković., 2009., diplomski rad, Ekonomski fakultet Zagreb, Zagreb

Vujasinović, Jelena
Psihologija u promociji i prodaji., 2009., diplomski rad, Ekonomski fakultet Zagreb, Zagreb

Rebić, Ivana
Specifičnosti B2B marketinga na primjeru Vetropack Straže., 2009., diplomski rad, Ekonomski fakultet Zagreb, Zagreb

Kupres, Jelena
Marketinška strategija na primjeru marke "Ronhill"., 2009., diplomski rad, Ekonomski fakultet Zagreb, Zagreb

Boljfetić, Renata
Razvoj i prodaja novih proizvoda u poduzeću "Siemens" d.d.., 2009., diplomski rad, Ekonomski fakultet Zagreb, Zagreb

Miškić, Dalibor
Strategija marketinga poduzeća Dukat d.d.., 2009., diplomski rad, Ekonomski fakultet, Zagreb

Jelenić, Ivan
Distribucija financijskih usluga na primjeru OTP banke., 2009., diplomski rad, Ekonomski fakultet, Zagreb

Buconjić Barišić, Maja
Marketing i prodaja u malim poduzećima na primjeru Haltor d.o.o.., 2008., diplomski rad, Ekonomski fakultet, Zagreb

Cindrić, Krešimir
Analiza hrvatskog tržišta kataloške prodaje odjevnih proizvoda., 2008., diplomski rad, Ekonomski fakultet, Zagreb

Stojanović, Marija
Specifičnost prodaje osiguravateljskih usluga na primjeru Cosmopolitan Life., 2008., diplomski rad, Ekonomski fakultet, Zagreb

Topalović, Ivana
Izazovi prodaje na međunarodnom tržištu na primjeru poduzeća "KRAŠ" d.d.., 2008., diplomski rad, Ekonomski fakultet, Zagreb

Amanović, Ivana
Prodaja farmaceutskih proizvoda na primjeru poduzeća Roche., 2008., diplomski rad, Ekonomski fakultet, Zagreb

Preveden, Sarah
Međukulturalne razlike u poslovnom pregovaranju., 2008., diplomski rad, Ekonomski fakultet, Zagreb

Kosić, Maja
Zeleni marketing na primjeru poduzeća Toyota., 2008., diplomski rad, Ekonomski fakultet, Zagreb

Kazalick, Josip
Filmska analiza utjecaja neverbalne komunikacije u poslovnom okružju., 2008., diplomski rad, Ekonomski fakultet, Zagreb

Stepinac, Hrvoje
Unapređenje prodaje organiziranjem marketinških događaja., 2008., diplomski rad, Ekonomski fakultet, Zagreb

Šola, Jure
Kontrola prodajnog poslovanja poduzeća VETERINA d.d.., 2008., diplomski rad, Ekonomski fakultet, Zagreb

Obrenović, Bojan
Pozicioniranje Podravka umaka na tržištu Hrvatske., 2008., diplomski rad, Ekonomski fakultet, Zagreb

Smičiklas, Ivana
Co-branding u službi prodaje., 2008., diplomski rad, Ekonomski fakultet, Zagreb

Majić, Jelena
Prodaja usluga marketinških agencija s osvrtom na „event menadžment“., 2008., diplomski rad, Ekonomski fakultet, Zagreb

Kostadinović, Ana
Unapređenje prodaje unutar maloprodajnih kanala distribucije na primjeru poduzeća "Podravka"., 2008., diplomski rad, Ekonomski fakultet, Zagreb

Fatović, Tomislav
Prodaja turističkih usluga u agencijama na primjeru "Media turista"., 2008., diplomski rad, Ekonomski fakultet Zagreb, Zagreb

Kranjčić, Daniela
Marketinška strategija na primjeru marke "Monin"., 2008., diplomski rad, Ekonomski fakultet Zagreb, Zagreb

Žežvicki, Josip
Strategija trgovačkih marki na primjeru marke "K+"., 2008., diplomski rad, Ekonomski fakultet Zagreb, Zagreb

Janković, Miroslav
Izazovi maloprodaje putem Interneta na primjeru www.hocuto.hr., 2008., diplomski rad, Ekonomski fakultet, Zagreb

Sačer, Sabina
Neverbalna poslovna komunikacija., 2008., diplomski rad, Ekonomski fakultet, Zagreb

Hiseni, Adrijana
Mrežni marketing na primjeru Herba life., 2008., diplomski rad, Ekonomski fakultet, Zagreb
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Prpić, Ivan
Uloga veledrogerija u unapređenju prodaje u ljekarnama., 2017., postdiplomski specijalisticki, Ekonomski fakultet, Zagreb

Petrović, Ante
Segmentacija kupaca životnih osiguranja u Republici Hrvatskoj putem socio-demografskih obilježja., 2017., postdiplomski specijalisticki, Ekonomski fakultet, Zagreb

Vončina Toplek, Ivana
Učinkovitost osobne prodaje u djelatnosti personaliziranih proizvoda za tekstilno opremanje interijera., 2017., postdiplomski specijalisticki, Ekonomski fakultet, Zagreb

Maričić, Matija
Upravljanje maloprodajom na benzinskim postajama., 2016., postdiplomski specijalisticki, Ekonomski fakultet, Zagreb

Bulimbašić Paulin, Ivana
Uloga marketinga u željezničkom teretnom prometu., 2015., postdiplomski specijalisticki, Ekonomski fakultet, Zagreb

Miletić, Sonja
Unapređenje prodaje kao sredstvo komunikacije na tržištu pakiranih prehrambenih proizvoda., 2015., postdiplomski specijalisticki, Ekonomski fakultet, Zagreb

Peharda, Petra
Marketinške strategije za lijekove pred istekom patentne zaštite., 2013., postdiplomski specijalisticki, Ekonomski fakultet Zagreb, Zagreb

Stolnik, Nikola
Internet marketing kao potpora prodaji., 2013., postdiplomski specijalisticki, Ekonomski fakultet, Zagreb

Benković, Lidija
Čimbenici percepcije vrijednosti korisnika kreditnih kartica., 2013., postdiplomski specijalisticki, Ekonomski fakultet Zagreb, Zagreb

Žinić, Petra
Utjecaj prodajne edukacije na rezultate prodaje u farmaceutskom sektoru., 2013., postdiplomski specijalisticki, Ekonomski fakultet, Zagreb

Mandić, Petra
Utjecaj repozicioniranja marke na prodaju na tržištu bombona., 2012., postdiplomski specijalisticki, Ekonomski fakultet, Zagreb

Benković, Diana
Zeleni marketing u maloprodaji proizvoda široke potrošnje., 2012., postdiplomski specijalisticki, Ekonomski fakultet, Zagreb

Čujić Sven
Utjecaj oglasne strategije na uspješnost prodaje., 2012., postdiplomski specijalisticki, Ekonomski fakultet, Zagreb

Ivanković Dubravko
Strategija i proces prodaje osobnih radno-zaštitnih sredstava javnim poduzećima., 2012., postdiplomski specijalisticki, Ekonomski fakultet, Zagreb

Duić Zvonimir
Učinkovitost SPIN tehnike u prodaji životnog osiguranja., 2012., postdiplomski specijalisticki, Ekonomski fakultet, Zagreb

Babahmetović, Alen
Uloga osobnosti prodavača na prodajne rezultate u grafičkom sektoru., 2012., postdiplomski specijalisticki, Ekonomski fakultet, Zagreb

Nacevski, Tibor
Strategije distribucije telekomunikacijskih usluga u nepokretnoj mreži., 2012., postdiplomski specijalisticki, Ekonomski fakultet, Zagreb

Kršek, Krunoslav
Upravljanje prodajom i distribucijom elektroenergetske opreme., 2012., postdiplomski specijalisticki, Ekonomski fakultet, Zagreb

Arnaut, Eva
Oblikovanje prodajne strategije u farmaceutskoj industriji., 2012., postdiplomski specijalisticki, Ekonomski fakultet, Zagreb

Ivančić, Iva
Uloga trgovačkog marketinga na tržištu proizvoda široke potrošnje., 2012., postdiplomski specijalisticki, Ekonomski fakultet, Zagreb

Butigan, Boris
Analiza utjecajnih čimbenika na adaptivno prodajno ponašanje u maloprodaji., 2012., postdiplomski specijalisticki, Ekonomski fakultet, Zagreb

Belan, Tonći
Prodaja suvremenih sajamskih usluga., 2012., postdiplomski specijalisticki, Ekonomski fakultet, Zagreb

Baraković, Amor
Strategija klastera u funkciji unapređenja proizvodnje i trgovine u drvnoj industriji RH., 2012., postdiplomski specijalisticki, Ekonomski fakultet, Zagreb

Mandić, Marina
Upravljanje privatnim markama u maloprodaji., 2012., postdiplomski specijalisticki, Ekonomski fakultet, Zagreb

Cvetković, Boris
Kanali distribucije mesne industrije., 2011., postdiplomski specijalisticki, Ekonomski fakultet, Zagreb

Pintarić, Irena
Utjecaj prodajnih timova na rezultate prodaje u farmaceutskoj industriji., 2011., postdiplomski specijalisticki, Ekonomski fakultet, Zagreb

Vukobrat, Danijel
Upravljanje prodajom pripravaka s učinkom na kardiovaskularni sustav., 2011., postdiplomski specijalisticki, Ekonomski fakultet, Zagreb

Pintarić, Renata
Utjecaj percepcije vrijednosti krajnjeg korisnika na uspješnost prodaje laboratorijske opreme., 2011., postdiplomski specijalisticki, Ekonomski fakultet, Zagreb

Krstanović, Vlatka
Zadovoljstvo kupaca kanalima distribucije mineralnih gnojiva u Hrvatskoj., 2011., postdiplomski specijalisticki, Ekonomski fakultet, Zagreb

Nikolić, Tihana
Upravljanje kategorijom bezalkoholnih pića., 2010., postdiplomski specijalisticki, Ekonomski fakultet, Zagreb

Miklenić, Darija
Uloga sajmova u potpori prodaje tehnički složenih proizvoda ključnim kupcima., 2010., postdiplomski specijalisticki, Ekonomski fakultet, Zagreb

Kadić, Selma
Unapređenje učinkovitosti osobne prodaje stvaranjem atmosfere na prodajnom mjestu., 2010., postdiplomski specijalisticki, Ekonomski fakultet, Zagreb
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Tomešević Lišanin, M.
Pet istina i zabluda o prodaji i prodavačima., 2007. (podatak o recenziji nije dostupan, popularni rad).

Tomašević Lišanin, Marija
Rat cijenama dovest će do propasti proizvodnje., 2007. (podatak o recenziji nije dostupan, popularni rad).

Tomašević Lišanin, Marija
Sve zahtjevniji kupci traže novi tip prodajnog menadžmenta., 2007. (podatak o recenziji nije dostupan, popularni rad).

Tomašević Lišanin, Marija
Budućnost tvrtke ovisi o prodavačima", Kvalitetna edukacija u konačnici rezultira boljim poslovanjem., 2007. (podatak o recenziji nije dostupan, popularni rad).

Tomašević Lišanin, Marija
Doživljaj kupnje važniji od cijena., 2006. (podatak o recenziji nije dostupan, popularni rad).
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